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          Kariera
          
          
          Nie znalazłeś ogłoszenia dla siebie?          

          
                    
          Zostaw swoje CV
          
                      
            
              
              
                Zgodnie z Rozporządzeniem Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) 2016/679 z dnia 27 kwietnia 2016 r. w sprawie ochrony osób fizycznych w związku z przetwarzaniem danych osobowych i w sprawie swobodnego przepływu takich danych oraz uchylenia dyrektywy 95/46/WE (Dz. Urz. UE z 4.5.2016, L 119/1) wyrażam zgodę na przetwarzanie danych osobowych w celu prowadzenia procesów rekrutacyjnych przez Systema Polska Sp. z o. o.

(Niewyrażenie zgody na powyższe uniemożliwia udział w projekcie rekrutacyjnym)
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			Serwisant

			Lokalizacja:
			cała Polska, Zduńska Wola			

			
    

	
    
      

				Oczekiwania:

				[image: Industry 4.0]



Twój zakres obowiązków:

	Wykonywanie uruchomień urządzeń grzewczych,
	Wykonywanie przeglądów gwarancyjnych i pogwarancyjnych,
	Diagnozowanie i usuwanie usterek,
	Udzielanie wsparcia technicznego klientom,
	Sporządzanie protokołów powykonawczych,
	Praca na wysokościach,
	Wyjazdy służbowe.



Wymagania:

	Wykształcenie średnie (preferowane techniczne: elektryczne, automatyczne lub pokrewne),
	Uprawnienia SEP (podstawowa znajomość elektryki – automatyki).
	Samodzielność i odpowiedzialność,
	Dyspozycyjność (praca mobilna),
	Prawo jazdy kat. B.,
	Zdolność do pracy powyżej 3m.



(Mile widziane):

	Uprawnienia UDT IP,
	Doświadczenie z urządzeniami z sektora HVAC,
	Doświadczenie na podobnym stanowisku,



Oferujemy:

	Regulowany czas pracy,
	Intensywny cykl szkoleń bezpośrednio w miejscu produkcji urządzeń,
	Stabilne zatrudnienie na podstawie umowy o pracę w dużej, dynamicznej firmie,
	Atrakcyjne wynagrodzenie, adekwatne do posiadanego doświadczenia,
	Samochód służbowy,
	Telefon służbowy,
	Dobrą atmosferę i współpracę.




				

				
			

			
					



         
                 
             
			Przedstawiciel handlowy

			Lokalizacja:
			Województwo Warmińsko-mazurskie, Województwo Łódzkie, Województwo Kujawsko-pomorskie, województwo Pomorskie			

			
    

	
    
      

				Oczekiwania:

				[image: Industry 4.0]

Twój zakres obowiązków:

	Aktywne i efektywne poszukiwanie i pozyskiwanie nowych klientów B2B w wybranym regionie,
	Stała współpraca z istniejącymi klientami i projektantami,
	Realizacja planów sprzedażowych,
	Wymiarowania i przygotowywanie najkorzystniejszych rozwiązań dla Klienta,
	Monitorowanie rynku instalacji gazowych i działania konkurencji,



Wymagania:

	Doświadczenie w sprzedaży na rynku tradycyjnym branży grzewczej,
	Wykształcenie min. średnie,
	Minimum 2-letnie doświadczenie w sprzedaży na rynku B2B,
	Łatwość nawiązywania kontaktów i wysoka kultura osobista,
	Umiejętności negocjacyjne i handlowe,
	Czynne prawo jazdy kat. B,
	Podstawowa znajomość AutoCad,
	Znajomość języka angielskiego (min. B1),



Oferujemy:

	Umowę o pracę w Spółce o ugruntowanej pozycji na rynku, nastawionej na klienta i rozwój swoich kompetencji,
	Motywujący system wynagradzania,
	Niezbędne narzędzia do pracy: samochód służbowy, kartę paliwową, telefon, laptop,
	Profesjonalne szkolenia produktowe i sprzedażowe,
	Możliwość rozwoju jak i awansu w strukturach firmy,
	Pracę w młodym zespole w dynamicznie rozwijającej się firmie.




				

				
			

			
					



         
                 
             
			Elektromonter

			Lokalizacja:
			Zduńska Wola			

			
    

	
    
      

				Oczekiwania:

				Twój zakres obowiązków:

	Montaż elementów automatyki oraz okablowanie urządzeń gazowych,
	Montaż rozdzielnic promienników oraz nagrzewnic gazowych,



Wymagania:

	Minimum 2-letnie doświadczenie na podobnym stanowisku,
	Wykształcenie średnie lub zawodowe o profilu elektrycznym,
	Znajomość podstawowych zasad eksploatacji sieci i urządzeń elektroenergetycznych,
	Świadectwo kwalifikacyjne SEP „E” do 1 kV,
	Umiejętność pracy w zespole,



Oferujemy:

	Umowę o pracę w Spółce o ugruntowanej pozycji na rynku,
	Motywujący system wynagradzania,
	System szkoleń,
	Pracę w młodym zespole w dynamicznie rozwijającej się firmie.




				

				
			

			
					



         
                 
             
			Kierownik Sprzedaży

			Lokalizacja:
			cała Polska, Zduńska Wola			

			
    

	
    
      

				Oczekiwania:

				[image: ]

Twój zakres obowiązków:

	Zarządzanie i rozwój sprzedaży produktów na rynku dóbr inwestycyjnych
	Nadzór na realizacją budżetu w Polsce
	Opracowanie i wdrażanie strategii sprzedaży w zakresie: wprowadzania nowych produktów,  poziomu cen i upustów, współpracy z KA, analizy potencjału rynku
	Koordynacja zespołu, rekrutacja, wdrażanie pracowników
	Rozwój świadomości marki System Polska w środowisku Generalnych Wykonawców, Inwestorów oraz Deweloperów
	Budowanie relacji z klientami
	Bieżąca koordynacja projektów, nadzór nad nimi,  negocjowanie umów
	Monitorowanie działań konkurencji
	 Bieżąca analiza wyników rynkowych, sprzedażowych oraz analiza potencjału inwestycyjnego na podległym obszarze w celu podejmowania odpowiednich działań,
	Tworzenie i implementacja działań marketingowych celach realizacji planów sprzedażowych zarówno w obszarze marketingu tradycyjnego jaki i internetowego
	Współpraca z Agencjami marketingowymi, w celu generacji leadów
	Doradztwo techniczne w zakresie produktów Systema Polska
	 Aktywne uczestnictwo w projektach rozwojowych w obszarze oferty handlowej
	Gotowość do odbywania podróży służbowych zgodnie z wymaganiami roli



Wymagania:

	Wykształcenie wyższe, preferowane techniczne
	Doświadczenie w sprzedaży urządzeń technicznych w branży HVAC na rynku dóbr inwestycyjnych (doświadczenie w sprzedaży produktów gazowych byłoby mile widziane)
	 Zdolność do utrzymywania, tworzenia oraz rozwijania kontaktów biznesowych
	Doświadczenie w kierowaniu zespołem handlowców
	Umiejętność tworzenia strategii sprzedażowej i marketingowej
	Doświadczenie w marketingu internetowym
	Umiejętność pisania artykułów technicznych i krótkich wpisów o mediów społecznościowych (mile widziana)
	Samodzielność oraz bardzo dobra organizacja pracy, umiejętność planowania i wyznaczania priorytetów,
	Znajomość j. angielskiego na poziomie B2
	Prawo jazdy kat. B



Praktyczne umiejętności:

	Chęć zdobywania wiedzy i dążenie do ciągłego rozwoju osobistego,
	Umiejętność pracy w zespole, dzielenia się wiedzą i tworzenia dobrej atmosfery,
	Dobre zrozumienie praktyk uczestników procesu inwestycyjnego: Generalnych Wykonawców, Inwestorów i Projektantów,
	Umiejętności interpersonalne, komunikacyjne oraz prezentacyjne,
	Dobra znajomość obsługi komputera i praktyczna znajomość głównych programów Microsoft Office (Outlook, Word, Excel, PowerPoint), podstawowa znajomość środowiska CAD



Oferujemy:

	Zatrudnienie na podstawie umowy o pracę
	 System motywacyjny uzależniony od wyników
	Możliwość pracy hybrydowej
	Niezbędne narządzi do pracy
	 Możliwość rozwoju poprzez naukę i wsparcie doświadczonego zespołu
	 Możliwość skorzystania ze świadczeń pozapłacowych, w tym:  grupowego ubezpieczenia na życie, świadczeń z Zakładowego Funduszu Świadczeń
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